
13. 先行管理

株式会社ソフトウェア研究所13

数ヶ月先の案件の受注状況が受注確度と進捗度から適確に分かり、具体的な対策が打てる。

どの見込案件の受注に力を注入すべきかを予算実績対比のシミュレーションし、予算未達を防止する。

売上確定に見込(90％)の案件を
受注できると想定したときの予算
達成率

売上確定に見込(90％)と見込
(70％)の案件を受注できると想定
したときの予算達成率

チェック欄に「√」を入力した案件
のみ受注できると想定して予算
達成率をシミュレーションする。

拡大

クリック



13-2. 先行管理

株式会社ソフトウェア研究所14

全社→部→課→担当→案件へ ドリルダウンすることで予算達成する上で、問題個所を把握し、受注見通しがわかり、受注
UPを図れる。

全社→部へドリルダウン

営業部→課へドリルダウン

課→営業担当へドリルダウン


